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Ahora que € precio del petrdleo se eleva hasta cotas no acanzadas en los Ultimos diez afios, los analistas se dedican
a especular sobre la influencia de dichos precios en la inflacion europea, en la balanza de pagos o en el consumo
popular, perdiendo de vista la dimension esencialmente politica de la evolucién de dichos precios, al menos desde
gue se decretd la nacionalizacion de los pozos de petrdleo en los paises de |a periferia

Quiza convenga recordar que solamente durante la primera mitad de los afios ochenta alcanzo € petrdleo un precio
superior alos 25 délares, precio a partir del cual los problemas se trasladan alos costes de |os paises consumidores y
que durante los Ultimos diez afios su precio se ha situado, salvo durante el breve interludio de la guerra mundial
contra Irak, por debajo de los 20 ddlares, precio por debajo del cual muchos paises exportadores se encuentran con
problemas de balanza de pagos més graves que los que aquejan ahoraala UE.

Hasta ahora, todos los picos en € precio del petrdleo se han producido obedeciendo a coyunturas politicas, en
ninglin caso como consecuencia de las leyes de la oferta y la demanda. La guerra del Yom Kippur, la revolucion
irani, la invasion de Kuwait, primero por Irak y luego por EE.UU.. ¢por qué razon debemos aceptar que ahora, y
solo ahora, € precio del petrdleo aumenta por la diferencia entre una oferta en crecimiento -sobre todo en Asia,
donde la recuperacidn tras la crisis de 1997 se traduce en una demanda de 600.000 barriles diarios- y una oferta en
contraccion por decision de la OPEP? Eeste argumento de mayor demanday menor oferta no puede explicar por qué
los precios superan con mucho a los de los afios previos a batacazo asiético, cuando e consumo era superior a
actua y el precio del barril no alcanzaba més ala delos 22 dolares el barril.

Quiza podemos encontrar algunos elementos para completar €l panorama en las estrategias de respuesta ante las
alzas del petroleo por parte de la distintas potencias imperialistas. Ante la fluctuacion del precio de la principal
materia prima para la produccion de energia, los paises pueden aplicar una terapia preventiva por dos vias: o bien
manteniendo un elevado nivel de reservas, acumulando mucho petréleo cuando e precio es bgo, para utilizarlo
cuando el precio sube, 0 estableciendo unas tasas al consumo que permitan mediante su variacion, contrarrestar la
evolucién del precio del crudo. El primer método es € que sigue Estados Unidos, e Unico pais del mundo con una
planificacién alargo plazo de sus aprovisionamientos de materias primas, que adquiere en periodos de precios bajos
grandes cantidades de crudo, que le permiten evitar posteriormente las fluctuaciones en el precio de la gasolina
cuando se produce un incremento en el precio del petrdleo. y en teoria €l segundo corresponde a la préctica de la
UE.

Pero en realidad las cosas son més complicadas: La UE no aplicala adta fiscalidad sobre € consumo de carburantes
como un mecanismo contraciclico frente a la evolucion de los precios, sino como una fuente de recaudacion fiscal
de gran importancia. De hecho, los impuestos especiales (bebidas, tabaco y petrdleo) son la tercera fuente
impositiva, tras el impuesto de larentay e IVA. Ante un aumento stbito del precio del petroleo, los paises europeos
no pueden reducir drasticamente los impuestos al consumo, pues podrian desestabilizar las finanzas publicas

De hecho, EE.UU. ha aprovechado muy bien las coyunturas cambiantes en el precio del petréleo para resolver
problemas vinculados a las rivalidades entre las grandes potencias Asi, € aumento de los precios de la segunda
mitad de los setenta sirvio para frenar |a floreciente economia de Europay Japén, que ya habia desestabilizado el
sistema monetario internaciona erigido por |os norteamericanos para mayor gloriadel dolar. Ahora, los paises de la
UE, que carecen de cualquier medida preventiva ante una escalada de precios como la que estamos viviendo, ven
como los precios del petréleo afectan fundamentalmente a los precios industriales, cuyo crecimiento es mucho
mayor que € de los precios a consumo, y ponen en cuestion una ventgja relativa tradicional de Europa frente a
Estados Unidos en materia de precios.

Si nos fijamos en la guerra econdmica de nuestros dias, encontramos un bando e ganadores y otro de perdedores,
que puede iluminar algo més las entretelas de la crisis actual. Desde que se pone en marcha e euro virtual, los
EE.UU. iniciaron una guerra de bagja intensidad contra la moneda europea, en diversos frentes: € intelectual,
poniendo en duda a través de afamados economistas la capacidad Eurolandia de lidiar con las diferencia
intraterritoriales en el marco de la moneda Unica. En e plano politico, reforzando la dolarizacion de las economias



de diversos paises dependientes, desde Argentina a Ecuador, pasando por Isragl o varios paises del Africa
subsahariana. La existencia meramente virtual del euro frente ala material del délar, ayuda en esta campafia. Y en €l
frente econdmico, aprovechando € bgjo coste relativo de la mano de obra norteamericana para encarecer €l precio
del dinero sin perjudicar alas exportaciones y de este modo aumentar la demanda de délares y disminuir la de euros
-es decir, reforzando la apreciacion del délar y la depreciacion del euro. En un contexto de caida de la cotizacion
internacional del euro, el incremento stbito del precio del petrdleo repercute negativamente en 10s precios interiores
europeos (la factura se multiplica por dos, a cotizarse el precio del petroleo en dolares) y de este modo, con €
aumento de los precios interiores, se reduce la ventgja exportadora que se obtenia con la disminucion del precio de
la moneda. Por lo tanto, en términos de la rivalidad euro-norteamericana, la defensa del dolar y e ataque a euro,
que se traduce en una pérdida de competitividad-precio de las exportaciones norteamericanas, se ven ahora
compensadas € menos en parte por una pérdida de competitividad-costes en Europa.

Si esta ecuacion no formara parte del problema, no se entenderia por qué los Estados Unidos no han presionado a
Arabia Saudi para romper la politica de limitacién de oferta. Una sefid que anunnicase € principio del fin de las
represalias contra Irak, sin duda tendria un efecto mucho més claro en la contencién de los precios, que las medidas
de venta de reservas puestas en marcha en los Ultimos dias.

S esto no se produce, es porque entre los ganadores en esta coyuntura se encentra Estados Unidos y su aliado
Europeo, Gran Bretafia, pais exportador de petroleo y sede del mercado mundial del crudo, ademas los paises de la
OPEP. ¢Perdedores? Los paises de Eurolandia y Japon, abocados a una recesion a corto plazo, y a una pérdida de
credibilidad aun mayor de la futura moneda europea en el mercado mundial.

En este contexto de lucha econdmica por la hegemonia mundial, es que se explica que en la campafia € ectoral
norteamericana, €l precio del petrdleo solo ocupe un lugar secundario, o que sea las autoridades de la UE las que con
mayor ardor cuanto menor éxito, se dediquen en solitario a intentar obtener una rebagja por parte de los paises
exportadores; 0 que estos sefialen que los precios actuales son fruto de la especulacion, y no de la oferta mayor o
menor de petréleo que vierten al mercado.

¢Y los paises importadores de petrdleo del tercer mundo? Bueno, a estos es a los que le va peor en una coyuntura de
altos precios, pero como sus problemas de balanza de pagos son tradicionales, su impacto en la economia mundial
limitado, y su capacidad de presién nula, e agravamiento de su situacion econémica no es noticia. Tan solo un
"efecto colateral" que, de paso, refuerza en ellos la confianza en mantener vinculadas sus monedas nacionales al
dolar.



